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Стаття присвячена актуальним питанням трансфертного ціноутворення в сучасних економічних умовах, 
оскільки воно стало невід’ємним інструментом транснаціональних корпорацій і суттєво впливає на їх фінан-
сові стратегії. Узагальнено та систематизовано наукові підходи до його трактування, виокремлено основні 
концептуальні напрями інтерпретації трансфертного ціноутворення, а також представлено авторське визна-
чення його сутності з урахуванням сучасних тенденцій та викликів. В межах дослідження обґрунтовано систе-
му загальних та специфічних функцій, притаманних трансфертним цінам, а також визначено комплекс цілей, 
реалізація яких має забезпечувати ефективне трансфертне ціноутворення. Отримані результати, сформовані 
висновки та рекомендації можуть бути корисними керівникам транснаціональних корпорацій і підприємств, 
що здійснюють зовнішньоекономічну діяльність.

Ключові слова: трансфертне ціноутворення, принцип «витягнутої руки», регулювання трансфертного ці-
ноутворення, трансфертна ціна, транснаціональна корпорація. 

The article examines pressing aspects of transfer pricing within contemporary economic conditions, recognizing its 
role as a fundamental instrument utilized by multinational corporations and its substantial impact on corporate financial 
strategies. The aim of the study is to elucidate and theoretically substantiate conceptual approaches to interpreting 
the essence of transfer pricing. To accomplish this objective, the research systematizes and synthesizes scholarly 
perspectives on defining transfer pricing, identifies the principal conceptual frameworks applied in its interpretation, 
and presents the author’s own understanding of its essence in light of current economic developments. The 
methodological foundation of the study includes analytical and systematization techniques for reviewing theoretical 
positions; logical generalization for delineating conceptual approaches; and deduction, comparison, synthesis, and 
analysis for formulating the author’s interpretation of the examined category. Furthermore, the research justifies 
a set of general and specific functions characteristic of transfer prices and outlines the key objectives necessary 
for ensuring effective transfer pricing practices. The scientific contribution of the study is reflected in the refined 
conceptualization of “transfer pricing,” achieved through the integration and critical assessment of contemporary 
interpretative approaches. Based on the conducted generalizations, transfer pricing is defined as an instrumental 
model for determining the value of intra-group transactions carried out between related parties within a single 
corporate structure. Its essence consists in establishing pricing parameters that account for the legal relationships 
between the participants, the economic substance of transactions, and potential fiscal implications, thereby enabling 
an effective alignment of corporate strategy with tax planning and ensuring financial balance within a consolidated 
management system. Future research prospects include identifying and substantiating the tools of transfer pricing 
from the perspective of evaluating their effectiveness under current economic conditions. The obtained results, 
conclusions, and recommendations may be useful for managers of multinational corporations and enterprises 
engaged in foreign economic activity.

Keywords: transfer pricing, arm’s length principle, transfer pricing regulation, transfer price, multinational 
corporation.
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Постановка проблеми. Сучасна світова 
економіка характеризується глибокими транс-
формаціями, зумовленими розгортанням гло-
балізаційних процесів, які сприяють поступо-
вій інтеграції національних економік у єдиний 
світогосподарський простір. Це проявля-
ється у послабленні бар’єрів для зовнішньо-
економічної взаємодії, розширенні доступу до 
міжнародних ринків, а також зростанні ролі 
транснаціонального бізнесу та глобальних 
фінансово-кредитних структур. У результаті 
активізуються інтеграційні процеси, що при-
скорюють транснаціональний обіг товарів 
і послуг, водночас спричиняючи зростання 
інтенсивності переміщення капіталу та фінан-
сових потоків як між країнами, так і в межах 
діяльності транснаціональних корпорацій 
(далі – ТНК).

Трансфертне ціноутворення посідає визна-
чальне місце у структурі податкового регулю-
вання, набуваючи особливої актуальності в 
умовах поглиблення глобалізаційних тенден-
цій та зростання ролі транснаціонального біз-
несу. Його функціональне значення виходить 
за межі суто фіскальної складової, охоплю-
ючи аспекти забезпечення макроекономічної 
рівноваги, підтримання довгострокової фінан-
сової стійкості держави та формування її 
інституціонального іміджу в системі міжнарод-
них економічних відносин. Еволюція форму-
вання та розвитку механізму трансфертного 
ціноутворення зумовлена об'єктивною потре-
бою транснаціональних корпорацій у коор-
динації та збалансуванні фінансових пото-
ків між різними податковими юрисдикціями,  
у межах яких функціонують їхні корпоративні 
підрозділи.

Необхідність наукового осмислення транс-
фертного ціноутворення як специфічного 
економічного явища виникла ще на початку  
ХХ століття, коли транснаціональні корпора-
ції почали активно застосовувати внутрішньо-
групові механізми передачі товарів і послуг. 
Масштабне поширення міжпідроздільних 
операцій сприяло появі нових управлінських 
інструментів, що водночас відкривали простір 
для маніпулювання вартісними параметрами 
в інтересах окремих корпоративних структур. 

Аналіз останніх досліджень і публікацій. 
Питання трансфертного ціноутворення дослі-
джені у працях багатьох вітчизняних і зарубіж-
них учених.

У дослідженні В. Кругляк [1] трансфертна 
ціна визначається як інструмент вартісного 
узгодження операцій між структурними оди-
ницями компанії, що використовується для 

координації їхніх дій відповідно до загальної 
корпоративної стратегії. Однак таке розу-
міння, на нашу думку, є надто обмеженим, 
оскільки зводить трансфертне ціноутворення 
до суто внутрішньофірмового механізму, ігно-
руючи його функціональну роль у сфері подат-
кового регулювання, міжнародної фінансової 
взаємодії та впливу на макроекономічну ста-
більність.

Згідно з дослідженням П. Дзюби [2] транс-
фертна ціна – це вартісне значення, що фік-
сується при обміні товарами, послугами або 
виробничими ресурсами між афілійованими 
підприємствами, коли такі об’єкти торгівлі 
переміщуються через митний кордон. Проте 
така інтерпретація має обмежене аналітичне 
охоплення, оскільки не враховує низку важли-
вих аспектів сучасної трансфертної практики, 
зокрема операції з нематеріальними акти-
вами, ліцензіями, роялті та іншими інструмен-
тами, що не передбачають фізичного перемі-
щення через митну територію. Крім того, поза 
увагою залишається внутрішньодержавний 
вимір трансфертного ціноутворення, який має 
не менше значення для податкового регулю-
вання. Отже, наведене визначення потребує 
концептуального розширення з метою адек-
ватного відображення сучасної багатогран-
ності трансфертних механізмів.

А. Мельник [3] характеризує трансфертну 
ціну як умовно-розрахунковий фінансовий 
параметр, який використовується у внутріш-
ньокорпоративних розрахунках між струк-
турними одиницями підприємства або між 
пов’язаними юридичними особами. В основі 
цього підходу лежить припущення, що транс-
фертні ціни здебільшого не відповідають рин-
ковим орієнтирам, оскільки встановлюються 
поза межами конкурентного середовища – на 
основі управлінських, податкових або обліко-
вих міркувань. Проте таке узагальнення, на 
нашу думку, потребує методологічної дета-
лізації. У практиці трансфертного ціноутво-
рення можливі випадки, коли вартісні показ-
ники в межах пов’язаних операцій можуть 
бути наближені або ідентичні ринковим, осо-
бливо якщо застосовується метод порівняль-
них неконтрольованих цін і існує доступ до 
релевантної інформації щодо подібних тран-
закцій між незалежними сторонами. Водночас 
при оцінці унікальних об’єктів, які не мають 
прямих ринкових аналогів або реалізуються 
в умовах обмеженої конкуренції, застосу-
вання ринкового підходу стає проблематич-
ним. Це вимагає використання альтернатив-
них моделей розрахунку, що ґрунтуються на 



Випуск # 81 / 2025                                                                       ЕКОНОМІКА ТА СУСПІЛЬСТВО

205

Ф
ІН

А
Н

С
И

, 
Б

А
Н

К
ІВ

С
Ь

К
А

 С
П

Р
А

В
А

 Т
А

 С
Т

Р
А

Х
У

В
А

Н
Н

Я

суб’єктивних припущеннях, і, відповідно, під-
вищує ймовірність фіскальних спорів і різно-
читань у процесі контролю.

У новітніх наукових дослідженнях транс-
фертне ціноутворення часто інтерпретується 
в рамках галузевої специфіки, що зумовлює 
звужене трактування його сутності. Напри-
клад, у сфері банківництва Л. Жердецька 
[4] розглядає трансфертну ціну як внутріш-
ній індикатор для оцінки вартості фінансо-
вих ресурсів, який встановлюється на основі 
внутрішньобанківських механізмів ціноутво-
рення. Такий підхід спирається на низку кон-
цептуальних засад, серед яких – відповідність 
стратегічним орієнтирам банку, прозорий роз-
поділ фінансових результатів, функціональна 
самостійність центрів відповідальності, сти-
мулювання управлінських рішень, орієнтова-
них на ефективність, підтримка партнерської 
взаємодії між підрозділами, а також наявність 
розвиненої системи управлінської звітності й 
аналітики.

Варто зазначити, що у більшості аналі-
зованих нами праць не приділено належної 
уваги глибинній економічній сутності транс-
фертної ціни як інструмента стратегічного  
управління.

Виділення невирішених раніше частин 
загальної проблеми. Не зважаючи на істот-
ний обсяг наукових досліджень у цій сфері – 
як у вітчизняному, так і в міжнародному ака-
демічному просторі – досі не існує єдиної 
усталеної дефініції поняття «трансфертна 
ціна». Його змістовна наповненість транс-
формувалася відповідно до еволюції еконо-
мічної теорії та практики, що зумовило виник-
нення розбіжностей в інтерпретаціях і низки 
концептуальних суперечностей у науковому 
дискурсі. Сформоване в межах прикладної 
корпоративної діяльності трактування транс-
фертного ціноутворення потребує теоретич-
ного осмислення, що дозволить закласти 
підґрунтя для його подальшого розвитку, 
формалізації і узгодження концептуальних 
підходів.

Формулювання цілей статті (постановка 
завдання). Метою дослідження є уточнення 
та обґрунтування концептуальних підходів 
до тлумачення сутності трансфертна ціна та 
трансфертне ціноутворення. Для досягнення 
мети поставлено й виконано такі завдання: 
систематизовано та узагальнено підходи 
вітчизняних і зарубіжних учених щодо визна-
чення поняття «трансфертна ціна» та «транс-
фертне ціноутворення»; уточнено сутність 
трансфертного ціноутворення.

Виклад основного матеріалу дослі-
дження. У сучасній міжнародній практиці, від-
повідно до концептуальних засад, викладених 
у документах Організації економічного співро-
бітництва та розвитку (ОЕСР), трансфертна 
ціна інтерпретується як умовна величина, що 
використовується для визначення вартості 
товарів, послуг або нематеріальних активів 
у межах операцій між взаємопов’язаними 
суб’єктами, які входять до складу єдиної 
корпоративної структури та перебувають під 
централізованим управлінням. На відміну від 
ринкових цін, вона може встановлюватися 
свідомо з відхиленням від ринкових орієнти-
рів з метою досягнення певних управлінських 
чи фінансових завдань – таких як перерозпо-
діл прибутковості, оптимізація податкового 
навантаження або стратегічне переміщення 
фінансових потоків між юрисдикціями.

У такому розумінні трансфертне ціноут-
ворення виходить далеко за межі бухгал-
терського обліку чи суто податкового інстру-
ментарію. Воно постає як багатовекторний 
інструмент внутрішньогрупового регулю-
вання, що виконує функції стратегічного 
управління ресурсами в умовах транснаціо-
нальної інтеграції бізнесу. Такий підхід свід-
чить про високий рівень складності й багато-
гранності трансфертного ціноутворення, що 
вимагає комплексного міждисциплінарного 
аналізу в контексті глобалізованих економіч-
них процесів [5].

Аналіз сучасних наукових підходів свідчить 
про домінування погляду, згідно з яким транс-
фертне ціноутворення слугує насамперед 
інструментом мінімізації податкових витрат 
та підвищення ефективності господарської 
діяльності. Більшість авторів акцентують 
увагу на прагматичних вигодах його застосу-
вання, зокрема у сфері оподаткування. 

Зокрема, Л. Задорожня у своїх досліджен-
нях вказує на те, що трансфертне ціноутво-
рення набуло широкого розповсюдження у 
зв’язку з розширенням географії діяльності 
транснаціональних корпорацій, які, викорис-
товуючи доступні інструменти податкового 
планування, прагнуть оптимізувати податкове 
навантаження [6]. Такий підхід підтримується 
й іншими дослідниками, які трактують транс-
фертне ціноутворення, насамперед, як засіб 
податкового маневрування.

Інший аспект порушує І. Больботенко [7], 
яка зауважує, що в українській практиці сфор-
мувався стійкий стереотип: трансфертні ціни 
обов’язково повинні відрізнятися від рин-
кових, зазвичай – у бік завищення. Авторка 
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справедливо наголошує, що трансфертне 
ціноутворення саме по собі не несе негатив-
ного підтексту, а ціни, встановлені в межах 
таких операцій, не обов’язково суперечать 
ринковим механізмам.

З інституціонального погляду К. Іванова 
розглядає трансфертне ціноутворення «як 
систему економічних взаємовідносин, що 
реалізується за умов, відмінних від ринкових, 
і є окремим інститутом регулювання внутріш-
ньокорпоративних господарських зв’язків» 
[8]. Зазначений підхід підкреслює унікальну 
природу трансфертного ціноутворення як 
інструменту, що виконує функцію регулятора 
економічних відносин між афілійованими під-
приємствами. У цьому контексті трансфертне 
ціноутворення розглядається не просто як 
засіб визначення вартості внутрішньогрупо-
вих операцій, а як цілісний механізм, який 
формує специфічні «умови взаємодії між 
пов’язаними суб’єктами господарювання», 
з урахуванням їх спільної стратегічної мети, 
ієрархії управління та фінансово-економічної 
інтеграції.

Важливим науково-методологічним зав-
данням є ретроспективне дослідження транс-
формації теоретичних уявлень про категорії 
«трансфертна ціна» та «трансфертне ціно-
утворення» у світовій економічній науці. Про-
ведення такого аналізу дозволить не лише 
окреслити логіку зміни підходів до їх інтер-
претації в різні історико-економічні періоди, а 
й виявити глибинні зрушення у функціональ-
ному навантаженні цих понять – від інстру-
ментів внутрішньогосподарського обліку до 
складних механізмів транснаціонального 
управління, які відіграють ключову роль у 
сучасних глобальних фінансово-економічних 
системах.

Інтерпретація трансфертних цін у працях 
Ч. Хонгрена та Дж. Фостера [9] ґрунтується 
на уявленні про них як про внутрішні інстру-
менти ціноутворення, що забезпечують опе-
раційну ефективність компанії. Проте таке 
трактування обмежується виключно рамками 
внутрішнього управлінського обліку і не вра-
ховує комплексний (макроекономічний) вплив 
трансфертного механізму на зовнішньоеко-
номічне середовище. У цьому контексті ідеї  
Дж. Хіршляйфера [10], який пов’язує транс-
фертні ціни з процесами децентралізації 
управління, відкривають можливість кон-
цептуального переосмислення їх ролі як 
інструменту стратегічного узгодження між 
управлінською структурою корпорації та її 
довгостроковими цілями.

Значущий внесок у переосмислення 
сфери впливу трансфертного ціноутворення 
здійснив Т. Хорст [11], який аргументував 
необхідність інтеграції трансфертного ціно-
утворення в аналіз міжнародних економіч-
них процесів. Запропонований підхід набуває 
особливої актуальності в умовах глобалізації, 
коли більшість корпоративних структур функ-
ціонує в багатьох юрисдикціях одночасно,  
що зумовлює потребу в врахуванні тран-
сграничного характеру фінансових потоків 
та податкового планування при формуванні 
трансфертних цін.

Починаючи з 2010 року, у сфері міжнарод-
ного оподаткування спостерігається поси-
лення активності, зокрема завдяки ініціати-
вам Організації економічного співробітництва 
та розвитку (ОЕСР), серед яких проєкт BEPS 
[12] («Base Erosion and Profit Shifting»), що 
започаткував нову парадигму у стандартах 
трансферного ціноутворення та практиках 
контролю за його дотриманням. Вказаний 
часовий відрізок є концептуально значущим як 
для дослідників, так і для практиків, оскільки 
він супроводжується зростанням уваги до 
проблематики податкової прозорості, що 
зумовило вимоги до посилення податкової 
комплаєнс-практики та підвищення обізна-
ності щодо впливу операцій із пов’язаними  
сторонами.

Попри наявність широкого кола наукових 
досліджень, присвячених проблемам транс-
фертного ціноутворення як у вітчизняному, так 
і в зарубіжному академічному просторі, домі-
нує підхід, у межах якого трансфертна ціна 
трактується як особливий різновид внутріш-
ньогосподарських цін, що застосовуються для 
визначення вартості товарів, робіт або послуг 
при їх передачі між взаємопов’язаними під-
розділами однієї корпорації. У більшості 
авторських підходів акцент робиться на функ-
ціональному призначенні таких цін у сис-
темі внутрішньокорпоративного обліку, пла-
нування та контролю, де вони є важливим 
інструментом управління ресурсами та коор-
динації взаємодії між структурними одини-
цями бізнес-групи.

З урахуванням узагальнення науково-
методологічних підходів, пропонуємо роз-
глядати трансфертну ціну як визначену вар-
тісну величину, що застосовується під час 
передачі матеріальних і нематеріальних 
активів у межах господарських операцій між 
пов’язаними сторонами в рамках єдиної кор-
поративної структури. На відміну від ринко-
вих цін, вона не є результатом дії конкурент-
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них механізмів, а формується під впливом 
внутрішньо-корпоративних пріоритетів, що 
можуть включати цілі податкової оптимізації, 
стратегічного управління прибутком або спе-
цифіку облікової політики, притаманної кон-
кретному бізнес-середовищу.

Варто сказати, що трактувати сутність і 
зміст трансфертних цін можна у вузькому та 
широкому аспектах.

Аналіз наукових підходів до вивчення 
трансфертних цін і трансфертного ціноут-
ворення саме з точки зору його тлумачення 
у вузькому розуміння дав можливість окрес-
лити ключові вектори еволюції наукової думки 
в цій сфері (табл. 1).

Така внутрішньоорієнтована інтерпрета-
ція трансфертного ціноутворення суттєво 
звужує уявлення про його природу, не вра-
ховуючи системного впливу цього явища на 
глобальні економічні процеси. З урахуванням 
того, що трансфертні ціни відіграють багато-
функціональну роль – не лише як інструмент 
внутрішньогрупового перерозподілу прибутку 
чи податкової оптимізації, а й як чинник фор-
мування макроекономічної рівноваги, міжна-
родної інвестиційної привабливості, динаміки 
руху капіталу та конкурентоспроможності 
національних економік, таке вузьке тракту-
вання є методологічно обмеженим і не відо-
бражає комплексної сутності цього інстру-
мента у транснаціональному контексті.

У науковому дискурсі трансфертні ціни 
розглядаються як специфічні вартісні параме-
три, що виконують функцію регулятора вну-
трішньокорпоративних економічних відносин 
у межах транснаціональних бізнес-структур. 
Їх встановлення відбувається в результаті 
централізованого прийняття управлінських 
рішень, з урахуванням стратегічних цілей 
корпорації, податкових пріоритетів і опера-
ційної доцільності. Оскільки механізми фор-
мування таких цін часто є конфіденційними, 
вони можуть входити до системи комерційно 
чутливої інформації, що підпадає під режим 
комерційної таємниці [14]. У цьому контексті 
трансфертна ціна виконує роль координую-
чого інструмента, який забезпечує функціо-
нальну інтеграцію та ресурсну збалансова-
ність структурних підрозділів корпорації в 
умовах мультиюрисдикційного середовища.

З огляду на сказане вище, до розгляну-
тих вище напрямів наукового тлумачення 
сутності трансфертних цін і трансфертного 
ціноутворення в контексті їх вузького розу-
міння, ми вважаємо за доцільне додати ще 
три напрями, які, на нашу думку, вагомо зба-
гатять методологічний і прикладний аспекти 
дослідження і допоможуть зрозуміти сутнісну 
значущість трансфертного ціноутворення у 
більш широкому розумінні (рис. 1).

У ширшому економічному контексті, 
зокрема в сфері міжнародної торгівлі, транс-

Таблиця 1
Напрями досліджень у сфері трансфертних цін і трансфертного ціноутворення

№ Напрям Сутнісна характеристика

1. Мікроекономічний 
вектор

Акцент на дослідженні внутрішньофірмових механізмів 
формування трансфертних цін у межах окремих господарських 
одиниць

2. Регуляторна площина
Аналіз трансфертного ціноутворення як інструменту 
податкового регулювання діяльності транснаціональних 
корпорацій

3. Управлінський вимір 
Розгляд трансфертного ціноутворення у контексті 
міжнародного фінансового менеджменту та корпоративного 
стратегічного планування

4. Обліковий аспект
Дослідження трансфертного ціноутворення з позицій 
фінансового та бухгалтерського обліку, з урахуванням 
специфіки внутрішньогрупових операцій

5. Корпоративно-
організаційний підхід

Моделювання системи трансфертного ціноутворення 
відповідно до ієрархії управління в межах компанії

6. Біхевіоральний підхід Вивчення впливу поведінкових характеристик учасників 
процесу на механізми формування трансфертних цін

7. Комплексно-
методологічний підхід

Поєднання кількох аналітичних і методологічних підходів 
для уточнення цілей, функціональних завдань і методів 
реалізації трансфертного ціноутворення
Джерело: сформовано на основі [13]
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фертне ціноутворення розглядається як меха-
нізм визначення вартості товарів і послуг, що 
передаються в межах транснаціональних кор-
поративних структур, коли учасниками опера-
цій є підрозділи однієї компанії або пов’язані 
між собою організації, розташовані в різних 
юрисдикціях. У цьому випадку трансфертна 
ціна є не просто внутрішньогосподарським 
інструментом, а засобом впливу на податкові 
зобов’язання компанії шляхом легального 
маневрування прибутком між країнами з різ-
ними податковими режимами. Такий підхід 
дає змогу транснаціональним корпораціям 
оптимізувати фіскальне навантаження та 
ефективно адаптувати свою фінансову полі-
тику до особливостей міжнародного регуля-
торного середовища.

Розширене трактування трансфертної ціни 
дає змогу глибше осмислити її економічну 
природу – не тільки як механізму внутрішньо-
господарських розрахунків, а як стратегічного 
інструмента глобального управління фінан-
совими результатами, що виконує ключову 
функцію у перерозподілі доходів, оптиміза-
ції податкових зобов’язань і трансформації 
ресурсних потоків в межах взаємопов’язаних 
корпоративних структур у транснаціональ-

ному середовищі. Такий підхід розкриває 
багатоаспектну роль трансфертного ціноут-
ворення як чинника формування фінансової 
архітектури глобального бізнесу, адже осо-
бливість трансфертної ціни безпосередньо 
визначається економіко-функціональними 
ознаками предмета відповідної господарської 
операції, що зумовлює варіативність підходів 
до її формування. 

Ґрунтуючись на зроблених нами узагаль-
неннях, ми пропонуємо під трансфертним 
ціноутворенням розуміти інструментальну 
модель формування вартості внутрішньо-
групових операцій, що реалізуються між 
пов’язаними сторонами в межах однієї біз-
нес-структури. Його сутність полягає у вста-
новленні цінових параметрів з урахуванням 
юридичних взаємовідносин між учасниками, 
економічного змісту транзакцій та можливих 
фіскальних наслідків, що дає змогу ефек-
тивно поєднувати корпоративну стратегію 
з податковим плануванням і забезпечувати 
фінансову збалансованість в межах консолі-
дованої системи управління.

Висновки. Поглиблений аналіз понятій-
ного апарату трансфертного ціноутворення 
створює концептуальну основу для комплек-

Рис. 1. Напрями дослідження з урахуванням широкого трактування сутності 
трансфертних цін і трансфертного ціноутворення

Джерело: сформовано на основі [13]
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сного дослідження еволюції системи транс-
фертного ціноутворення в Україні та світі. 
Такий аналіз дозволяє структурувати ключові 
етапи її становлення, простежити специфіку 
функціонування трансфертного механізму в 
межах транснаціональних корпорацій, а також 
виявити систему чинників – як внутрішніх, так 
і зовнішніх, – що визначають логіку форму-
вання трансфертних цін. Крім того, глибоке 

розуміння теоретико-методологічних основ 
цього явища відкриває можливість для кри-
тичного переосмислення та класифікації існу-
ючих методів трансфертного ціноутворення 
з позицій їх релевантності та ефективності в 
умовах різних господарських сценаріїв, що, 
у свою чергу, сприятиме формуванню більш 
адаптивної та економічно обґрунтованої 
практики їх застосування.
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