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Стаття присвячена висвітленню методичних підходів до оцінювання фінансового потенціалу підпри-
ємств. Визначено основні структурні складові оцінювання фінансового потенціалу підприємств. Охаракте-
ризовано основні методичні підходи до оцінювання фінансового потенціалу підприємств. Встановлено, що 
жоден із методичних підходів до оцінювання фінансового потенціалу підприємств не є універсальним і має 
свої недоліки. Визначено основнi проблеми оцінки фiнансового потенцiалу підприємств. Обґрунтовано необ-
хідність розробки методики комплексної оцінки фінансового потенціалу підприємства. Запропонована ме-
тодика комплексного оцінювання фiнансового потенцiалу підприємств передбачає розрахунок індикаторів 
оцінювання фінансового потенціалу підприємств і визначення рівня фінансового потенціалу підприємств.

Ключові слова: фінансовий потенціал підприємства, оцінка фінансового потенціалу, методика оцінки фі-
нансового потенціалу підприємства, індикатори оцінювання фінансового потенціалу підприємств, рівні фінан-
сового потенціалу підприємства.

The article is devoted to highlighting methodical approaches to assessing the financial potential of enterprises. 
The purpose of the article is to improve the methodological principles of assessing the financial potential of 
enterprises. It was established that the existing methodical approaches to the assessment of the financial potential 
of the enterprise can be combined into two groups: assessment of the level of potential based on the use of 
financial indicators and cost assessment of the financial potential of the enterprise. The main structural components 
of the assessment of the financial potential of enterprises are defined. The main methodological approaches to 
assessing the financial potential of enterprises are characterized: resource, performance, factor, value, comparative, 
expert-point, rating, market, cost, income, integral, method of taxonomic analysis, coefficient. It was established 
that none of the methodical approaches to assessing the financial potential of enterprises is universal and has its 
own shortcomings. The main problems of assessing the financial potential of enterprises are defined. The need to 
develop a methodology for comprehensive assessment of the financial potential of the enterprise is substantiated. 
The proposed method of comprehensive assessment of the financial potential of enterprises involves the calculation 
of indicators for assessing the financial potential of enterprises and the determination of the level of the financial 
potential of enterprises. The system of indicators for assessing the financial potential of enterprises includes: 
indicators of the financial stability of the enterprise; solvency and liquidity indicators of the enterprise; profitability 
indicators of the enterprise; indicators of business activity of the enterprise. Based on the calculated indicators for 
assessing the financial potential of enterprises, the level of financial potential is determined: a high level of financial 
potential of the enterprise – the enterprise's activity is profitable, the financial situation is stable; the average level 
of the company's financial potential – the company is financially unstable; low level of financial potential of the 
enterprise – the enterprise is unprofitable, financially unstable, close to bankruptcy.

Keywords: financial potential of enterprise, assessment of financial potential, methodology for assessing the 
financial potential of enterprise, indicators for assessing the financial potential of enterprises, the level of finan cial 
potential of enterprise. 

Постановка проблеми. На сучасному 
етапі в кризових умовах діяльність підпри-
ємств ускладнені війною в Україні, а також 

наслідками пандемії COVID-19. Для забез-
печення стійкого положення на ринку кризові 
явища та нестабільність економічного стану 
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змушують підприємства приймати управлін-
ські рішення. Результативність діяльності 
підприємства та успішність його функціону-
вання значною мірою залежить від фінан-
сового потенціалу, зміцнення його є одним з 
основних факторів ефективного розвитку або 
відновлення підприємства. У зв’язку з цим, 
проблема вибору обгрунтованих методів оці-
нювання рівня фінансового потенціалу під-
приємств є однією з важливих проблем, яка 
сьогодні постає перед фінансовими аналіти-
ками. 

Аналіз останніх досліджень і публікацій. 
Питанням методики оцінювання фінансового 
потенці алу підприємств присвячені праці 
таких вітчизняних вчених, як І. Андрющенко 
[1], О. Богма [2], О. Горошанська [5], О. Гре-
бенікова [3], С. Камінський [2], О. Мельник 
[6], Н. Педченко [7], О. Ромашко [8] та інших. 
Однак, незважаючи на широкий спектр дослі-
джень із зазначеної тематики спостерігається 
відсутність єдиного підходу до оцінювання, 
тому методики оцінювання фінан сового 
потенціалу підприємств потребують подаль-
шого вдосконалення.

Формулювання цілей статті (постановка 
завдання). Метою статті є вдосконалення 
методичних засад оцінювання фінансового 
потенціалу підприємств.

Виклад основного матеріалу дослі-
дження. Ефективне управління фінансо-
вим потенціалом підприємства неможливе 
без об’єктивної та якісної його оцінки. Існу-
ючі методичні підходи до оцінки фінансового 
потенціалу підприємства включають в себе 
дві групи: оцінка рівня потенціалу на основі 
використання фінансових показників та вар-
тісна оцінка фінансового потенціалу підпри-
ємства.

Основними структурними складовими  
оцінювання фінансового потенціалу підпри-
ємств є [1]: 

– аналіз ефективності використання 
фінансових ресурсів та майна (капіталу) під-
приємства; 

– аналіз стану ліквідності, платоспро-
можності, фінансової стійкості та рентабель-
ності підприємства; 

– аналіз діяльності підприємства на 
фінансовому ринку та оцінка його конкурен-
тоспроможності; 

– оцінка ділової активності підприємства 
та його становища на ринку цінних паперів. 

Науковці виділяють наступні основні мето-
дичні підходи до оцінювання фінансового 
потенціалу підприємств [2]:

1. Ресурсний – ґрунтується на дослі-
дженні стану та джерел формування фінан-
сових ресурсів підприємства як елементів 
фінансового потенціалу підприємства.

2. Результативний – дсліджуються фінан-
сові результати діяльності підприємства та 
віддача використовуваних при цьому ресур-
сів, які формують фінансовий потенціал під-
приємства.

3. Факторний – досліджуються фактори, 
які впливають на фінансовий потенціал під-
приємства.

4. Вартісний – у вартісних показниках 
визначається обсяг фінансового потенціалу 
підприємства.

5. Порівняльний – досліджується фінан-
совий потенціал одного підприємства у порів-
нянні з іншим.

6. Експертно-бальний – на основі екс-
пертних оцінок визначається рівень фінансо-
вого потенціалу підприємства.

7. Рейтинговий – на основі показників 
фінансового потенціалу підприємства скла-
дається рейтинг підприємств. 

8. Ринковий – ґрунтується на інформації 
про ринкові угоди з аналогічними об’єктами.

9. Витратний – ґрунтується на фінансо-
вій оцінці майнового комплексу підприємства 
шляхом обліку всіх витрат, які необхідні для 
його заміщення на певну дату і передбачає 
застосування таких методів як: метод чистих 
активів та ліквідаційної вартості.

10. Дохідний – ґрунтується на прогнозу-
ванні майбутніх доходів від використання 
об’єкта на один або декілька років з наступ-
ним перетворенням доходів на поточну вар-
тість об’єкта і передбачає застосування 
методу дисконтування грошових потоків.

11. Інтегральний – розраховується інте-
гральний показник, який заснований на ана-
лізі сукупності часткових показників фінансо-
вої діяльності підприємства. 

12. Метод таксономічного аналізу – на 
основі використання методів порівняльного 
аналізу порівнюються підприємства з підпри-
ємством-аналогом, яке має найкращі фінан-
сові показники. 

13. Коефіцієнтний – на основі визначення 
показників фінансового стану підприємства 
здійснюється оцінка фінансового потенціалу.

Охарактеризовані методичні підходи до 
оцінювання фінансового потенціалу охоплю-
ють всі основні процеси фінансово-господар-
ської діяльності підприємства, але жоден із 
них не є універсальним і має свої недоліки. 
На підставі цього можна видiлити основнi 
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проблеми оцінки фiнансового потенцiалу під-
приємства [5]:

1. В економічній літературі спостеріга-
ється наявність різних точок зору науковців 
щодо одиниць виміру фінансового потенціалу 
підприємства.

2. Спостерігається вiдсутнiсть єдиного 
пiдходу вчених до системи показникiв оцiнки 
фiнансового потенцiалу підприємства, а саме 
пропонують використовувати абсолютнi, 
вiдноснi, iнтегральнi показники, а також тра-
диційні показники фінансового стану підпри-

Таблиця 1
Визначення рівня фінансового потенціалу підприємства

Показник Рівень фінансового потенціалу підприємства
Високий Середній Низький

Індикатори фінансової стійкості підприємства
Коефіцієнт автономії (незалежності) > 0,5 0,1–0,5 < 0,1
Коефіцієнт фінансової залежності < 2,0 2,0-3,0 >3,0
Коефіцієнт співвідношення залученого 
і власного капіталу (фінансування) < 0,5 0,5–0,6 > 0,6

Коефіцієнт фінансової стабільності > 1,0 0,5–1,0 < 0,5
Індикатори платоспроможності й ліквідності підприємства

Коефіцієнт поточної ліквідності > 1,0 0,5–1,0 < 0,5
Коефіцієнт швидкої ліквідності > 0,5 0,1–0,5 < 0,1
Коефіцієнт абсолютної ліквідності > 0,2 0,1–0,2 < 0,1

             Індикатори прибутковості підприємства

Рентабельність реалізованої продукції збільшення
 за динамікою

зменшення 
за динамікою

від’ємне значення 
показника

Рентабельність активів збільшення 
за динамікою

зменшення 
за динамікою

від’ємне значення 
показника

Загальна економічна рентабельність збільшення 
за динамікою

зменшення 
за динамікою

від’ємне значення 
показника

Комерційна рентабельність збільшення 
за динамікою

зменшення 
за динамікою

від’ємне значення 
показника

Індикатори ділової активності підприємства

Коефіцієнт оборотності оборотних 
активів 

збільшення 
за динамікою

(> 0,5)

збільшення 
за динамікою

(0,1–0,5)

зменшення 
за динамікою

Тривалість одного обороту оборотних 
активів, днів

зменшення 
за динамікою

(0,1–10)

зменшення 
за динамікою

(> 10)

збільшення 
за динамікою

Коефіцієнт оборотності дебіторської 
заборгованості

збільшення 
за динамікою

(> 0,5)

збільшення 
за динамікою

(0,1–0,5)

зменшення за 
динамікою

Період погашення дебіторської 
заборгованості, днів

зменшення 
за динамікою

(0,1–10)

зменшення 
за динамікою

(> 10)

збільшення 
за динамікою

Коефіцієнт оборотності кредиторської 
заборгованості

збільшення 
за динамікою

(> 0,5)

збільшення 
за динамікою

(0,1–0,5)

зменшення 
за динамікою

Період погашення кредиторської 
заборгованості, днів

зменшення 
за динамікою

(0,1–10)

зменшення 
за динамікою

(> 10)

збільшення за 
динамікою

Джерело: складено автором
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ємства: фінансова стійкість, платоспромож-
ність, ділова активність та рентабельність.

3. Відсутність комплексної методики 
оцiнки фінансового потенцiалу підприємства, 
яка буде враховувати фактори, які впливають 
на рiвень фiнансового потенцiалу в залеж-
ності вiд галузi, виду дiяльностi, форми влас-
ності пiдприємства.

Отже, для більш детального аналізу рівня 
фінансового потенціалу підприємств запро-
понуємо методику комплексного оцінювання, 
яка передбачатиме розрахунок індикаторів 
оцінювання фінансового потенціалу підпри-
ємств і визначення рівня фінансового потен-
ціалу. Система індикаторів оцінювання фінан-
сового потенціалу підприємств включає:

1. Індикатори фінансової стійкості під-
приємства, які включають розрахунок наступ-
них показників: коефіцієнт автономії (неза-
лежності); коефіцієнт фінансової залежності; 
коефіцієнт співвідношення залученого і 
власного капіталу; коефіцієнт фінансової  
стабільності.

2. Індикатори платоспроможності й лік-
відності підприємства: коефіцієнт поточної 
ліквідності; коефіцієнт швидкої ліквідності; 
коефіцієнт абсолютної ліквідності.

3. Індикатори прибутковості підприєм-
ства: рентабельність реалізованої продукції; 
рентабельність активів; загальна економічна 
рентабельність; комерційна рентабельність.

4. Індикатори ділової активності підпри-
ємства: коефіцієнт оборотності оборотних 
активів; тривалість одного обороту оборотних 
активів; коефіцієнт оборотності дебіторської 
заборгованості; період погашення дебітор-

ської заборгованості; коефіцієнт оборотності 
кредиторської заборгованості; період пога-
шення кредиторської заборгованості.

На підставі розрахованих індикаторів оці-
нювання фінансового потенціалу підприємств 
визначається рівень фінансового потенціалу 
(табл. 1).

Виходячи з даних наведених в табл. 1 
можна виділити наступні рівні фінансового 
потенціалу підприємства:

– високий рівень фінансового потенці-
алу підприємства – діяльність підприємства 
прибуткова, фінансове становище стабільне;

– середній рівень фінансового потенці-
алу підприємства – підприємство фінансово 
нестабільне;

– низький рівень фінансового потен-
ціалу підприємства – підприємство збит-
кове, фінансово нестабільне, близьке до  
банкрутства.

Висновки. Таким чином, розглянувши 
методичні підходи до оцінювання фінансо-
вого потенціалу підприємств, встановлено, 
що жоден із них не є універсальним і має свої 
недоліки. Обґрунтовано необхідність роз-
робки методики комплексної оцінки фінан-
сового потенціалу підприємства. Запропо-
нована методика комплексного оцінювання 
передбачає розрахунок індикаторів оціню-
вання фінансового потенціалу підприємств 
і визначення рівня фінансового потенціалу. 
Перспективи подальших досліджень мають 
бути пов’язані з більш детальним вивченням 
методичних підходів до оцінювання фінансо-
вого потенціалу підприємств з урахуванням 
досвіду країн ЄС. 
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