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Статтю присвячено розкриттю еволюції концепцій платоспроможності, підходам до визна-
чення платоспроможності підприємства, сутнісним характеристикам платоспроможності підприємства. 
Визначено взаємозв’язок платоспроможності із захистом інтересів стейкхолдерів, об’єктів бухгалтер-
ського обліку та показників платоспроможності, основні ознаки платоспроможності. Досліджено ознаки кла-
сифікації факторів вливу на платоспроможність, її види. Відображено в обліку платоспроможність підприєм-
ства, можливості різних форм фінансової звітності для оцінки ліквідності та платоспроможності підприємства.  
Виділено методичні підходи до оцінки платоспроможності підприємства. Охарактеризовано методики аналізу 
платоспроможності підприємства. Розкрито алгоритм національних рекомендацій оцінки платоспроможності 
підприємства. 

Ключові слова: платоспроможність, аналіз, облік, класифікація, оцінка, методичні прийоми.

The article is devoted to the disclosure of the evolution of the concepts of solvency, approaches to determining the 
solvency of the enterprise, which allowed to formulate its content, as well as the essential characteristics of the sol-
vency of the enterprise. It was determined that the solvency of the enterprise is not only a characteristic of the financial 
state, but also a reflection of the protection of the interests of various counterparties of the enterprise, its provision is 
directly related to the protection of the interests of stakeholders, and, therefore, the provision of financial security of 
the enterprise. The relationship between accounting objects and solvency indicators, the main signs of solvency are 
revealed. It is noted that for each individual enterprise, information provision will have individual features, but at the 
same time, general theoretical provisions and methodology of the information formation process are necessary, the 
development of which will ensure the possibility of choosing from the available alternatives the most justified option 
for a specific enterprise. The signs of classification of factors affecting solvency were studied: according to the place 
of occurrence, according to the importance of the result, according to the structure, according to the time of action; its 
types. The main reasons for low solvency are highlighted: erroneous determination of the production plan, inefficient 
use of labor and material resources, low security of the enterprise with its own current assets, inflationary processes, 
COVID-19, full-scale war, etc. It was found that the information base for analyzing the company's solvency and further 
management is mainly accounting data, namely its financial statements. The main content, informative parameters 
and indicators of various forms of financial reporting for assessing the liquidity and solvency of the enterprise are 
outlined. Methodical approaches to assessing the company's solvency are highlighted, depending on the information 
base and the period of analysis. The methods of analyzing the company's solvency are characterized. The algorithm 
of national recommendations for assessing the solvency of an enterprise has been revealed.

Keywords: solvency, analysis, accounting, classification, assessment, methodological techniques.

Постановка проблеми. Сучасна світова 
система та процеси, що в ній протікають, 
через фінансові канали трансмісії глобальних 

кризових явищ, значним чином впливають 
на економічну ситуацію в Україні. Потенційні 
негативні наслідки, пов’язані із повномасш-
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табною війною підсилюються наявністю сис-
темних протиріч в національній економіці. 
Наслідком цього є зниження рівня ліквідності 
та платоспроможності підприємств України, 
що підриває довіру до них з боку інвесторів.

Діяльність вітчизняних суб’єктів господа-
рювання значною мірою ускладнюється три-
валою кризою неплатежів, зростанням дебі-
торської та кредиторської заборгованості, 
несприятливим податковим законодавством, 
гострим дефіцитом фінансових ресурсів. Щоб 
утримати свої позиції в таких умовах, підпри-
ємствам необхідно постійно підтримувати і 
поліпшувати свої фінансові показники.

Здатність суб’єктів господарювання вчасно 
та в повному обсязі розраховуватись за пла-
новими платежами та погашати термінові 
зобов’язання, при цьому підтримуючи звичай-
ний темп господарської діяльності, є однією 
з вимог фінансової стабільності підприємства 
та його конкурентоспроможності. Ліквідність 
і платоспроможність підприємства дає йому 
можливість стабільно фінансувати власну 
діяльність, що відображається у забезпеченні 
фінансовими ресурсами та характеризує 
надійність фінансових відносин з іншими юри-
дичними та фізичними особами. Саме тому, 
особливо гостро постає питання аналізу та 
пошуку нових підходів до ефективного управ-
ління платоспроможністю підприємства.

Аналіз останніх досліджень і публікацій. 
Питанням обґрунтування теоретичних основ 
та практичних інструментів забезпечення 
платоспроможності підприємства присвя-
чено цілу низку досліджень, які знайшли своє 
відображення у роботах зарубіжних і вітчиз-
няних науковців: Бернстайна Л., Брігхема Е., 
Ван Хорна Дж. К., Гудзь О. Є., Іоніна Є. Є., 
Ковальчук Т. М., Костирко Р. О., Крейніної М. М., 
Серединської В. М., Савчука В. К., Тара- 
сенко Н. В., Томчук О. Ф., Цаль-Цалка Ю. С., 
Шеремета А. Д. та інших.

Завдяки дослідженням цих вчених сфор-
мовано підгрунтя для подальших наукових 
розробок в сфері аналізу платоспроможності 
підприємства. Водночaс, oкрeмi питaння 
методичних підходів до оцінки платоспромож-
ності підприємства пoтрeбують пoдaльшoгo 
дoслiджeння.

Формування цілей статті. Метою пред-
ставленої статті є обгрунтування теоретичних 
положень аналізу платіжної спроможності під-
приємства та відображення її в обліку.

Виклад основного матеріалу дослі-
дження. На даний час діяльність українських 
суб’єктів господарювання ускладнюється 

повномасштабною війною, тривалою кризою 
неплатежів, зростанням кредиторської та 
дебіторської заборгованості, недосконалим 
податковим законодавством, скороченням 
виробництва, гострим дефіцитом фінансових 
ресурсів. Високий рівень конкуренції, вола-
тильність фінансових ринків, недоступність 
джерел залучення фінансових ресурсів вна-
слідок високої вартості банківських кредитів 
та нерозвиненості фондового ринку створю-
ють високі потенційні загрози для функціо-
нування підприємств. Одним з проявів таких 
загроз та неможливості їм протистояти є 
втрата необхідного рівня платоспроможності 
та банкрутство підприємств. Негативні тен-
денції у динаміці рівня платоспроможності 
підприємств констатуються науковцями [1] та 
практиками. 

Розвиток підходів до розуміння плато-
спроможності відбувався по мірі становлення 
товарно-грошових відносин та концептуалі-
зації фінансової науки. Еволюція цього про-
цесу та його періодизація представлена у  
таблиці 1.

Ретроспективний аналіз підходів до визна-
чення платоспроможності дозволяє зробити 
висновок про розширення трактовок цього 
поняття, посилення його ролі у забезпеченні 
фінансового розвитку підприємства.

Проведене дослідження дає змогу зрозу-
міти, що поняття «платоспроможність», за 
своєю сутністю є досить широким, про що 
свідчить велика кількість підходів його визна-
чення.

Узагальнення наявних досліджень дозво-
ляє виокремити наступні принципові підходи 
до визначення платоспроможності підприєм-
ства (таблиця 2).

Вивчення існуючих підходів до трактування 
платоспроможності підприємства, їх аналіз та 
осмислення дав нам можливість визначити 
її основні сутнісні характеристики (рис. 1) та 
сформулювати зміст цього поняття.

Платоспроможність – це важлива харак-
теристика його фінансового стану, фінансо-
вого потенціалу, необхідна умова фінансо-
вої безпеки, при якому підприємство здатне 
виконувати у повному обсязі, у встановлений 
термін свої короткострокові та довгострокові 
зобов’язання, не порушуючи фінансову рів-
новагу та одночасно продовжуючи фінансу-
вання своєї операційної діяльності.

У науковій літературі триває дискусія щодо 
ототожнення або відмінності понять «пла-
тоспроможність» та «ліквідність». Існуючі 
відмінності в трактуваннях поняття «плато-
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спроможність» викликані, скоріше за все, 
змішуванням двох поглядів на поняття лік-
відності: ліквідності як однієї з характеристик 
фінансової стійкості підприємства і, так зва-
ної, ліквідності балансу. З метою уникнення 
непорозумінь в трактуванні поняття «плато-

спроможність підприємства», необхідно роз-
межувати поняття «платоспроможність» та 
«ліквідність».

Ліквідність активів – це їх здатність пере-
творюватися на гроші, тобто змінювати свою 
форму в часі без втрат поточної ринкової вар-

Таблиця 1
Еволюція концепцій платоспроможності

№ 
з/п Період Розуміння сутності поняття «платоспроможність»

1 ХV-XVI ст.

Наука про фінанси відокремилася у самостійну сферу знань. 
Здійснювалися перші спроби системного викладу основ фінансового 
управління, почалося дослідження державного бюджету та податків. 
Під платоспроможністю починають розуміти здатність фізичної особи 
сплачувати податки.

2 XVIІІ ст.

З появою поняття чистого доходу було здійснено перехід від розуміння 
платоспроможності як пожертвування до його об’єктивного тлумачення, 
пов’язаного з чистим доходом. Зміст поняття платоспроможність став 
ширшим і глибшим та означав не лише здатність сплатити податки, 
але й задовольнити інші зобов’язання.

2 XVIІІ ст.

З появою поняття чистого доходу було здійснено перехід від розуміння 
платоспроможності як пожертвування до його об’єктивного тлумачення, 
пов’язаного з чистим доходом. Зміст поняття платоспроможність став 
ширшим і глибшим та означав не лише здатність сплатити податки, 
але й задовольнити інші зобов’язання.

3 кінець
XIX ст.

«Платоспроможність» як економічну категорію почали використовувати 
банкіри США, які вимагали від своїх клієнтів надання фінансової звітності 
з метою визначення їх кредитоспроможності.

4 20-ті рр.
XX ст.

Почали розглядатися такі проблеми як залежність платоспроможності 
від ліквідності активів, співвідношення різних за ступенем ліквідності 
активів, кредиторської і дебіторської заборгованості, власних і позикових 
засобів тощо.

5 30-60-ті рр. 
XX ст.

Проблема фінансової стійкості та платоспроможності активно 
обговорювалася. На державний банк та, частково, на фінансові органи 
було покладено завдання надавати активну допомогу в усуненні 
порушень платіжної дисципліни. Збитковість і неплатоспроможність 
господарюючих суб’єктів, яка існувала в межах адміністративно-командної 
системи, не вела до банкрутства, оскільки їх цим або іншим способом 
«виручали» вищестоящі організації або банківська система.

6 60-80-ті рр. 
XX ст.

У дослідженнях економістів-фінансистів А. Бірмана, П. Бунича, 
Г. Базарової, В. Сенчагова, С. Ситаряна та ін. – піднімалися питання 
про співвідношення виручки від реалізації продукції і витрат, 
про особливості платежів та неплатежів, здійснювалися спроби розглянути 
механізм платоспроможності в межах впроваджуваного тоді повного 
господарського розрахунку.

7 90-ті рр. 
XX ст.

В період переходу до ринкової економіки і кризи платежів, знову 
звертається увага на проблему платоспроможності підприємств 
і виникає нагальна необхідність подальшого вивчення даного поняття 
у вітчизняних дослідженнях. В закордонній практиці розширюється 
поняття платоспроможності як складової фінансової рівноваги, 
зміщуються акценти від статичної до динамічної платоспроможності.

8
початок 
XXI ст. 

(сучасний 
етап)

Платоспроможність розглядається як основа фінансової стійкості 
підприємства, фінансової рівноваги, характеристика фінансового 
потенціалу та фінансової безпеки підприємства

Джерело: сформовано автором на основі [2] 



Випуск # 51 / 2023                                                                       ЕКОНОМІКА ТА СУСПІЛЬСТВО

59

О
Б

Л
ІК

 І
 О

П
О

Д
А

Т
К

У
В

А
Н

Н
Я

тості. Таким чином, ліквідність балансу можна 
трактувати як узгодженість активів за рівнем 
ліквідності з зобов’язаннями за строком пога-
шення. Платоспроможність виступає похід-
ною від рівня ліквідності активів та ліквідності 
балансу та трактується як здатність підприєм-
ства своєчасно та в повному обсязі провести 
розрахунки за своїми зобов’язаннями.

Платоспроможність як визначальна харак-
теристика, що є індикатором можливості 
банкрутства завжди виступала важливим 
об’єктом дослідження. В умовах розвитку 
стейкхолдерського підходу, який постулює 
необхідність створення цінності та задово-
лення інтересів усіх зацікавлених сторін в 
процесі господарської діяльності актуалізує 
питання вивчення платоспроможності. Зва-
жаючи на те, що платоспроможність підпри-
ємства є не лише характеристикою фінан-
сового стану, а і відображенням захищеності 
інтересів різних контрагентів підприємства, 
її забезпечення безпосередньо пов’язане із 

захистом інтересів стейкхолдерів, а, відтак, і 
забезпечення фінансової безпеки підприєм-
ства (табл. 3).

Якщо підприємство фінансово стійке та 
платоспроможне, воно має переваги перед 
іншими організаціями такого ж профілю в 
залученні інвестицій, отриманні кредитів, 
виборі постачальників, а також у виборі ква-
ліфікованих кадрів. Ну і звісно, воно не всту-
пає в конфлікти з державою та суспільством, 
оскільки вчасно сплачує податки в бюджет, 
внески в соціальні фонди, заробітну плату 
працівникам, дивіденди – акціонерам, а бан-
кам гарантує повернення кредитів та сплату 
відсотків по них [1]. 

Отже, на основі проведеного дослідження 
визначено, що основними ознаками плато-
спроможності можуть виступати:

– наявність коштів на рахунках підпри-
ємства в достатньому для платежів обсягу;

– відсутність простроченої кредитор-
ської заборгованості;

Таблиця 2
Підходи до визначення поняття «платоспроможність підприємства»

№ 
з/п Підхід

Платоспроможність 
підприємства 

розглядається як …

Науковці, 
що притримуються 

даного підходу

1
З позиції покриття 
короткострокових 
зобов’язань

можливість погашати свої 
термінові та поточні зобов’язання

Р. О. Костирко; 
Т. М. Ковальчук; 
Є. В. Мних; 
П. В. Смірнова 

2
З позиції покриття 
довгострокових 
зобов’язань

можливість погашати свої 
довгострокові зобов’язання Є. Є. Іонін 

3 З позиції покриття 
сукупних зобов’язань

спроможність виконувати свої 
зобов’язання в цілому

Я. В. Васьковська; 
Н. В. Тарасенко; 
Н. Гавришко та С. Ярощук; 
А. Д. Шеремет; 
Л. А. Лахтіонова; 
Р. В. Федорович, 
В. М. Серединська, 
О. М. Загородна; 
В. І. Іващенко та 
М. А. Болюх

4
З позиції можливості 
забезпечення 
власного оборотного 
капіталу

здатність покривати свої збитки 
та мати в наявності власні 
оборотні кошти

Дж. Депалленс 
та Дж. Джоборд; 
Й. Ворст 
та П. Ревентлоу

5
З позиції покриття 
боргів та забезпечення 
операційної діяльності

здатність виконувати свої 
зобов’язання (коротко- 
та довгострокові), використо-
вуючи усі наявні активи, та 
одночасно здійснювати свою 
основну діяльність

Ю. Ю. Журавльова; 
О. А. Легченко; 
О. Є Гудзь; 
Л. О. Лігоненко; 
А. Р. Ванієва; 
І. О. Школьник

Джерело: сформовано автором на основі [3–11] 
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Рис. 1. Основні сутнісні характеристики платоспроможності підприємства
Джерело: сформовано автором на основі [1] 

Платоспроможність 
підприємства 

важлива характеристика 
фінансового стану 

підприємства 

визначається 
наявними ліквідними 

активами 

характеризується 
відсутністю 

простроченої 
кредиторської 
заборгованості 

потенційно 
впливає на 

ефективність 
операційної 

діяльності

обумовлюється і є 
характеристикою 

фінансового 
потенціалу 

пов’язана зі спроможністю 
не порушувати динаміку 
операційної діяльності 

визначається здатністю 
виконувати 

свої зобов’язання 

обумовлюється 
станом грошових 

потоків

є важливою 
детермінантою 

фінансової  
рівноваги 

безпосередньо 
обумовлює 
можливість 
банкрутства 

є важливим чинником 
фінансової безпеки 
та ділового іміджу 

Таблиця 3
Платоспроможність як характеристика захищеності інтересів стейкхолдерів

Стейкхолдери Фінансові інтереси Платоспроможність як здатність 
задовольняти фінансові інтереси

Постачальники Вчасна оплата поставлених 
товарів

Здатність вчасно виконувати 
зобов’язання перед постачальниками

Фінансові
кредитори

Вчасне погашення відсотків 
та основної суми боргу

Здатність вчасно погашати борги 
та поточні платежі 
по їх обслуговуванню

Держава Вчасна сплата податків Здатність вчасно сплачувати податки

Персонал Вчасне отримання зарплати Здатність вчасно та в повному обсязі 
сплачувати заробітну плату

Акціонери 
(власники)

Вчасне отримання дивідендів 
та контроль 
над підприємством

Здатність вчасно сплачувати 
дивіденди, утримувати контроль 
над підприємством, уникати 
банкрутства

Джерело: сформовано автором на основі [1] 
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– наявність у складі поточних активів 
високоліквідних елементів.

На платоспроможність підприємства впли-
ває ряд факторів. Загалом, в економічній 
літературі серед різних авторів не виокрем-
лено загальної та стандартної їх класифікації.

Згідно з [8] фактори впливу можна класи-
фікувати за наступними ознаками:

– за місцем виникнення розрізняють 
зовнішні та внутрішні фактори впливу;

– за важливістю результату виділяють 
основні та другорядні фактори;

– за структурою – прості і складні;
– за часом дії – постійні і тимчасові [8]. 
Найбільш доцільно розглядати детальніше 

саме зовнішні (загальноекономічні) та вну-
трішні (мікроекономічні) фактори, що впли-
вають на платоспроможність підприємства, 
оскільки до їх складу належать решта факто-
рів у розрізі вище розглянутих класифікацій-
них ознак [12, с. 60]. 

Зовнішніми стосовно підприємства явля-
ються ті фактори, на які воно не може впли-
вати або цей вплив може бути незначним 
(стан економіки, грошова політика, податкова 
політика, кредитна політика, амортизаційна 
політика, стабільність фінансового та валют-
ного ринків, неплатоспроможність партнерів, 
соціально-культурні, демографічні, політичні, 
правові чинники та розвиток науки і техніки, 
карантин пов'язаний з пандемією, російсько-
українська війна).

До внутрішніх факторів відносять ті, що 
безпосередньо залежать від форм, методів 
та організації роботи на самому підприємстві 
(склад і структура необоротних активів, склад 
і структура оборотних активів, грошові кошти 
та їх еквіваленти, сума короткострокових 
зобов’язань, управління ліквідністю підпри-
ємства, дебіторсько-кредиторська заборго-
ваність, фінансове планування, рівень орга-
нізації бізнес-процесу, договірна дисципліна, 
рівень техніки, технології та організації вироб-
ництва, маркетинг та цінова політика, органі-
зація збуту, тощо) [13]. 

Оцінюючи фінансовий стан підприємства 
з урахуванням впливу факторів зовнішнього 
та внутрішнього середовища слід врахову-
вати, що вони (фактори) можуть здійсню-
вати як позитивний, так і негативний вплив. 
Позитивний вплив факторів найяскравіше 
проявляється у покращенні таких показників 
фінансового стану, як показники рентабель-
ності, ліквідності та платоспроможності. Так, 
сприятлива ринкова кон’юнктура, державна 
політика стосовно підтримки вітчизняного 

товаровиробника, безперебійний виробни-
чий процес, ефективна система управління 
на підприємстві в кінцевому результаті спри-
яють виробництву продукції високої якості, а  
отже, отриманню бажаної виручки підприєм-
ством [14]. 

Більша частина сучасних підприємств 
характеризується низькою платоспромож-
ністю, основними причинами якої є: помил-
кове визначення плану виробництва, неефек-
тивне використання трудових і матеріальних 
ресурсів, низька забезпеченість підприємства 
власними оборотними активами, інфляційні 
процеси, COVID-19, повномасштабна війна 
тощо [15]. 

Тому, з метою покращення управління пла-
тоспроможністю на підприємстві потрібно 
постійно здійснювати:

1) системний аналіз діяльності підприєм-
ства;

2) оптимізація витрат підприємства;
3) оптимізація розподілу прибутку;
4) розробку стратегії фінансової політики 

підприємства.
Для проведення постійного і системного 

аналізу діяльності підприємства необхідна 
оперативно, об’єктивно збирати та обробляти, 
зазвичай, досить великі масиви фінансових 
даних. Цю функцією на підприємствах будь-
якої форми власності виконує система бух-
галтерського обліку. Необхідно відзначити, що 
інформаційною базою для аналізу платоспро-
можності підприємства та подальшого управ-
ління є, в основному, дані бухгалтерського 
обліку, а саме його фінансова звітність (рис. 2).

Функціонування підприємства в умовах 
невизначеності та ризиків потребує постійного 
розширення та вдосконалення інформацій-
ного забезпечення системи управління плато-
спроможністю. З цим завданням може, знову 
ж, допомогти система бухгалтерського обліку. 
Дана система динамічно розвивається, уточ-
няються моменти визнання та оцінки об’єктів 
обліку, відбувається системний вплив науко-
вих шкіл на розбудову проблемних питань. 
В таблиці 4 наведено взаємозв’язок окремих 
об’єктів бухгалтерського обліку та показників 
платоспроможності.

Для кожного окремого підприємства інфор-
маційне забезпечення матиме риси індивіду-
альності, але при цьому необхідні загальні 
теоретичні положення, методологія процесу 
формування інформації, розробка яких забез-
печить можливість вибору з наявних альтер-
натив найбільш обґрунтованого варіанта для 
конкретного підприємства.
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Однією із задач вивчення платоспромож-
ності підприємства на сучасному етапі науко-
вих досліджень є потреба у всебічній, науково 
обгрунтованій класифікації цього поняття. 
Уточнена класифікація видів платоспромож-
ності підприємства наведена в таблиці 5.

Як ми уже зазначали вище, дослідження 
сутності платоспроможності підприємства 
буде неповним без розуміння причинно-
наслідкових зв’язків та закономірностей 

виникнення цього феномену, тобто без вияв-
лення факторів, які вливають на платоспро-
можність того чи іншого суб’єкта. Фактор – це 
причина чи рушійна сила, суттєва обставина 
розвитку того чи іншого процесу [21].  

Класифікація факторів платоспроможності 
дає можливість моделювати процес її забез-
печення, здійснювати комплексний пошук 
внутрішньогосподарських резервів з метою її 
збереження або підвищення.

Рис. 2. Відображення в обліку платоспроможності підприємства
Джерело: сформовано автором на основі [16]
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Таблиця 4
Взаємозв’язок об’єктів бухгалтерського обліку та показників платоспроможності

Об’єкти обліку Відображення 
у фінансових звітах Показники

Облік оборотних 
та необоротних
активів

Ф. № 1 код рядка
1095 та 1195

Коефіцієнт забезпечення власними засобами
Індекс постійного активу

Облік грошових
коштів

Ф. № 1 код рядка 
1165, 1695 Поточної платоспроможності

Ф. № 3

Облік зобов’язань Ф. № 1 код рядка 
1595 та 1695

Коефіцієнт концентрації позикового капіталу
Коефіцієнт довгострокового залучення 
позичених коштів
Коефіцієнт структури позикового капіталу

Облік доходів Ф. № 2 код рядка 
2350 або 2355

Коефіцієнт стійкості економічного росту
Коефіцієнт стійкості економічного зростання
Коефіцієнт Бівера

Джерело: сформовано автором на основі [16; 17] 
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Таблиця 5
Класифікація видів платоспроможності підприємства

Класифікаційні 
ознаки

Види платоспро- 
можності

Характеристика

Характер 
інформаційної 
бази дослідження

статична
здатність суб’єкта здійснювати планові платежі 
та термінові зобов'язання за рахунок реальних 
залишків грошових активів у певний момент 
часу

динамічна
характеризує результат порівняння вхідного 
та вихідного грошових потоків протягом певного 
періоду часу

Період оцінки
фактична

наявність грошових коштів або їх еквівалентів 
для виконання розрахунків за поточною 
кредиторською заборгованістю на певну дату 
або впродовж періоду оцінки

перспективна здатність здійснювати платежі за 
зобов'язаннями у майбутньому періоді

Вид платіжних 
засобів грошова можливість сплати зобов’язань тільки за

рахунок грошових коштів підприємства

розрахункова
можливість сплати зобов’язань за рахунок 
грошових коштів та перспективних джерел 
їх зростання (наприклад, дебіторська 
заборгованість)

майнова можливість сплати зобов’язань за рахунок усіх 
видів оборотних активів суб’єкта

Підхід до визначення 
необхідного обсягу 
витрачених коштів

боргова можливість виникнення термінових зовнішніх 
зобов’язань

поточна можливість фінансування поточної діяльності 
підприємства

загальна ступінь покриття планових витрат підприємства 
та його термінових зобов’язань

Джерела 
фінансування

внутрішня сформована за рахунок самопокриття 
та зворотного притоку платіжних засобів

зовнішня забезпечена приростом власного капіталу 
та залученням кредитних коштів

Рівень 
стабільності

термінова можливість погасити заборгованість у поточний 
момент часу

періодична чергування періодів платоспроможності 
та неплатоспроможності підприємства

тривала здатність сплачувати заборгованість протягом 
певного періоду часу

Вид 
господарської 
діяльності

операційна платоспроможність протягом усього періоду 
операційної, фінансової або інвестиційної 
діяльності

фінансова
інвестиційна

Відношення 
до суб’єктів 
інвестиційного 
процесу

інвестора
платоспроможність суб’єкта, який фінансує 
певну діяльність підприємства з метою 
подальшого отримання прибутку

підприємства 
реципієнта

платоспроможність суб’єкта, який отримує 
кошти на певну діяльність

Джерело: сформовано автором на основі [5; 18–20] 
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У запропонованій класифікації факторів 
платоспроможності вважаємо за доцільне 
згрупувати всю різноманітність факторів 
впливу за наступними ознаками (таблиця 6).

Таким чином, однією із найважливіших 
характеристик діяльності підприємств у 
сучасних умовах є платоспроможність, адже 
нині діяльність вітчизняних суб’єктів господа-
рювання значною мірою ускладнюється три-
валою кризою неплатежів, зростанням дебі-
торської та кредиторської заборгованості, 
скороченням виробництва, гострим дефіци-
том фінансових ресурсів.

Аналіз ступеня платоспроможності підпри-
ємства є необхідним для:

– своєчасної діагностики фінансового 
стану підприємства;

– встановлення порушень, що виника-
ють на підприємстві, та визначення причин;

– пошуку резервів підвищення плато-
спроможності;

– розробку рекомендацій, спрямованих 
на більш ефективне витрачання фіенансових 

ресурсів підприємства та підвищення його 
платоспроможності [23, с. 28]. 

Вчасно проведені аналіз і оцінка плато-
спроможності підприємства дозволяють зни-
зити його внутрішні витрати, а також зберегти 
гнучкість під час прийняття управлінських 
рішень. Ефективна система аналізу та оцінки 
платоспроможності підприємства дає можли-
вість підвищити темпи зростання обсягів реа-
лізації товарів і послуг, а також зміцнити свої 
позиції серед конкурентів.

Позначення чітких рамок платоспромож-
ності підприємства необхідно відносити до 
однієї з найважливіших проблем економіч-
ної практики, оскільки незадовільна, а іноді 
надто низька, платоспроможність і ліквідність 
можуть послужити причиною відсутності у 
підприємства коштів, необхідних для подаль-
шого розширення і поліпшення виробництва, 
а також, у результаті, до його банкрутства. 
Однак «зайва ліквідність» може створювати 
перешкоди і гальмувати загальний розвиток 
компанії, обтяжуючи її витрати додатковими 

Таблиця 6
Класифікація факторів платоспроможності підприємства

Класифікаційні 
ознаки Види факторів Характеристика

Місце 
виникнення

внутрішні залежать від рішень та діяльності працівників 
підприємства і пов’язані з їх можливими помилками

зовнішні обумовлені середовищем, у якому функціонує 
підприємство

Ступінь впливу
основні ступінь впливу цих факторів носить переважний 

характер
другорядні вплив даних факторів є несуттєвим

Результати впливу
позитивні підвищують показники платоспроможності
негативні знижують показники платоспроможності

Ступінь складності 
явища

прості діють на окреме явище або процес
складні діють на всю сукупність

Імовірність 
впливу

фактичні вже безпосередньо впливають на платоспроможність
потенційні лише можливо будуть впливати в майбутньому

Час дії
постійні діють протягом усього життєвого циклу підприємства, 

на кожному етапі його функціонування

тимчасові діють на платоспроможність підприємства 
періодично або випадково (одноразові фактори)

Наслідки прояву
загальні впливають на всі підрозділи підприємства
специфічні впливають на окремі напрямки діяльності
індивідуальні впливають на відокремлений підрозділ

Взаємообу 
мовленість

залежні фактори пов’язані між собою і виникають одночасно
незалежні виникнення факторів не пов’язано між собою

Джерело: сформовано автором на основі [3; 22] 
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і надлишковими запасами, резервами та гро-
шовими коштами, які не включені в оборот і 
не спрямовані на розвиток виробництва.

У сучасних умовах господарювання підпри-
ємства функціонують у досить високій дина-
мічності фінансових процесів, підвищеної 
невизначеності, що виникає при здійсненні 
вибору найбільш ефективного напрямку 
подальшого розвитку, а також під високим 
впливом зовнішніх факторів. Усе перерахо-
ване значно підвищує роль аналізу і загальної 
оцінки платоспроможності підприємства.

Найбільш складною і неоднозначною про-
блемою процесу оцінки ліквідності та плато-
спроможності підприємства є обґрунтування 
методів і методичних підходів.

Отже методичні підходи щодо оцінки лік-
відності та платоспроможності підприємства 
значною мірою визначаються вихідною інфор-
мацією, яка використовується. Стан поточної 
ліквідності і фактичної платоспроможності 
характеризується різними формами фінан-
сової звітності, а майбутні і перспективні 
їх характеристики можна оцінити на основі 
фінансового планування. Найбільш доступ-
ною, передбаченою і достовірною є фінан-
сова звітність, яка регулюється нормативними 
документами. Метою складання фінансової 

звітності є забезпечення користувачів повною, 
правдивою, неупередженою інформацією про 
фінансові результати, діяльність і фінансовий 
стан підприємства [24, c. 112]. 

У національних стандартах наводиться 
перелік форм фінансової звітності, характе-
ристика яких з погляду надання інформації 
для оцінки ліквідності та платоспроможності 
підприємства, наведена у таблиці 7.

Дані таблиці 7 свідчать, що значення 
балансу як основної звітної форми виключно 
велике, оскільки цей документ дозволяє отри-
мати достатньо наочне і неупереджене уяв-
лення про майнове і фінансове становище 
підприємства. Звіт про фінансові результати 
характеризує досягнуті за звітний період 
фінансові результати, тобто доходи, витрати, 
прибуток чи збитки. Також важливу роль в 
оцінці платоспроможності підприємства має 
відігравати «Звіт про рух грошових коштів», 
мета складання якого полягає в наданні 
докладної інформації про історичні зміни у 
грошових засобах та їх еквівалентах, для чого 
проводиться класифікація грошових потоків 
[17; 25; 26]. 

Методичним інструментарієм для оцінки 
майбутньої ліквідності та перспективної пла-
тоспроможності є фінансове планування, яке 

Таблиця 7
Можливості різних форм фінансової звітності 

для оцінки ліквідності та платоспроможності підприємства
Форма 

звітності Основний зміст Основні інформативні 
параметри Основні показники

Баланс

Звіт про фінансовий 
стан відображає 
активи, зобов'язання 
та капітал підприємства 
на певну дату

Розмір і склад оборотних 
активів за основними 
елементами. Розмір і склад 
поточних зобов'язань 
за основними елементами.

Власні оборотні кошти, 
коефіцієнти ліквідності, 
коефіцієнти забезпече-
ності оборотних 
активів, коефіцієнти 
маневреності та ін.

Звіт про 
фінансові 
результати

Звіт відображає 
доходи, витрати 
і фінансові 
результати діяльності 
підприємства за певний 
період часу

Чиста виручка від реалі-
зації, собівартість реалізо-
ваних товарів, валовий 
прибуток, фінансові 
результати від операційної, 
звичайної діяльності, чистий 
прибуток, операційні 
і фінансові витрати

Чистий доход, 
коефіцієнти покриття, 
показники рента-
бельності; показники 
швидкості обороту 
різних груп активів та ін.

Звіт про рух 
грошових 
коштів

Звіт відображає 
надходження і витра-
чання коштів у звітному 
періоді за видами 
діяльності

Чисті грошові потоки від 
операційної, інвестиційної, 
фінансової діяльності, 
надзвичайних подій за 
період, залишки грошових 
засобів на початок і кінець 
періоду

Коефіцієнти 
ліквідності та плато-
спроможності грошових 
потоків, показники 
структури грошових 
потоків, коефіцієнти 
ефективності грошових 
потоків та ін.

Джерело: сформовано автором на основі [17; 25; 26] 
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є «процесом розробки системи фінансових 
планів і планових показників щодо забезпе-
чення розвитку підприємства необхідними 
фінансовими ресурсами і підвищення ефек-
тивності його фінансової діяльності» [27]. 

Отже, важливість використання прогноз-
них методик при проведенні фінансового 
аналізу незалежно від сфери діяльності під-
приємства пов'язана з потребами системи 
фінансового менеджменту та пошуком мож-
ливостей виходу з кризових ситуацій.

Існує безліч національних та закордонних 
методик визначення рівня платоспроможності 
підприємства, які розроблені та запропоно-
вані до використання різноманітними вче-
ними та окремими організаціями або навіть 
урядами певних країн чи їх групами.

Основні методичні підходи до оцінки плато-
спроможності в залежності від інформаційної 
бази та періоду аналізу приведено на рис. 3.

З рис. 3 видно, що згідно інформаційного 
забезпечення виділяють статистичну та дина-
мічну платоспроможність. Визначення статич-
ної платоспроможності здійснюється на певну 
дату і є характеристикою здатності підпри-
ємства виконувати платіжні зобов’язання за 
рахунок реальних грошових коштів. В основі 
дослідження динамічної платоспроможності 
розглядають аналіз грошового обороту під-
приємства, тобто визначення та порівняння 
обсягів вхідного (надходження коштів) і вихід-
ного (витрачання коштів) грошових потоків 
підприємства протягом певного періоду часу.

За періодом оцінки в науковій літературі 
виділено поточну ( фактичну) та перспективну 
платоспроможність [28]. Поточна (фактична) 
платоспроможність визначає наявність у під-

приємства грошових коштів та їх еквівалентів 
для виконання розрахунків за поточною кре-
диторською заборгованістю на певну дату 
або впродовж періоду оцінки. Перспективна 
платоспроможність характеризує здатність 
підприємства здійснювати виконання платіж-
них зобов'язань у майбутньому періоді.

Існуючі національні методики оцінки плато-
спроможності вимагають послідовних аналі-
тичних кроків і розрахунків. Зазвичай, загаль-
ний аналіз платоспроможності підприємства 
складається з двох основних етапів:

1) розрахунок абсолютних показників пла-
тоспроможності;

2) розрахунок відносних показників плато-
спроможності.

Для здійснення даних розрахунків на пер-
шому етапі здійснюється групування всіх 
активів і відповідних їм зобов'язань бухгал-
терського балансу підприємства за рівнем їх 
ліквідності, а після цього проводиться процес 
порівняння активів та пасивів.

Другим етапом визначення платоспромож-
ності компанії є розрахунок відносних показ-
ників ліквідності, тобто аналіз платоспромож-
ності за допомогою фінансових коефіцієнтів.  

В якості одного з основних методів визна-
чення рівня платоспроможності підприємства 
виділяють коефіцієнтний аналіз. При цьому 
аналізі отримані значення коефіцієнтів зістав-
ляють з встановленими нормативними зна-
ченнями, а далі формують загальну думку 
про платоспроможність, або ж навпаки непла-
тоспроможність підприємства. Відмітимо, 
що значення коефіцієнтів, що пропонуються 
для аналізу, варіюють залежно від авторства 
запропонованої методики (таблиця 8).

Рис. 3. Методичні підходи до оцінки платоспроможності підприємства
Джерело: сформовано автором 
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Таблиця 8
Порівняльна характеристика методик аналізу платоспроможності підприємства

Елементи 
методик

М. Р. Лучко, 
С. М. Жукевич, 

А. І. Фаріон

І. П. Отенко, 
Г. Ф. Азаренков, 

Г. А. Іващенко

І. О. Школьник, 
І. М. Боярко, 

О. В. Дейнека

Розрахункові 
показники

- коефіцієнт 
платоспроможності 
за період;
- ступінь 
платоспроможності 
за поточними 
зобов'язаннями; 
- загальна ступінь 
платоспроможності; 
- коефіцієнт 
заборгованості 
за кредитами банку 
та позиками; 
- коефіцієнт 
заборгованості іншим 
організаціям; 
- коефіцієнт 
заборгованості 
податковій системі; 
- коефіцієнт внутрішнього 
боргу.

- загальний показник 
платоспроможності; 
- коефіцієнт загальної 
ліквідності; 
- коефіцієнт критичної 
оцінки; 
- коефіцієнт поточної 
ліквідності; 
- коефіцієнт маневреності 
функціонуючого 
капіталу; 
- частка оборотних 
коштів в активах; 
- коефіцієнт 
забезпеченості власними 
засобами.

- коефіцієнт абсолютної 
ліквідності; 
- коефіцієнт термінової 
ліквідності; 
- коефіцієнт 
співвідношення 
дебіторської 
та кредиторської 
заборгованості; 
- коефіцієнт 
співвідношення власного 
та запозиченого капіталу; 
- період інкасування 
дебіторської 
заборгованості; 
- строк оборотності 
кредиторської 
заборгованості; 
- коефіцієнт покриття 
чистими активами 
кредиторської 
заборгованості; 
- коефіцієнт покриття 
чистими оборотними 
активами кредиторської 
заборгованості;
- коефіцієнт 
забезпеченості 
власними коштами; 
- коефіцієнт 
співвідношення чистих 
оборотних активів 
з чистими активами.

Джерела 
даних 
для аналізу

бухгалтерський баланс 
(форма 1), звіт про рух 
грошових коштів 
(форма 4)

бухгалтерський баланс 
(форма 1)

бухгалтерський баланс 
(форма 1)

Кінцеві 
користувачі 
аналізу

внутрішні та зовнішні 
користувачі

внутрішні та зовнішні 
користувачі

внутрішні та зовнішні 
користувачі

Цілі та задачі 
дослідження

- визначення перспек-тив 
фінансового стано-вища 
підприємства;
- виявлення динаміки 
розвитку фінансового 
стану підприємства;
- розрахунок питомої 
ваги окремих показ-
ників фінансового стану 
підприємства;
- дослідження абсолют-
них і відносних 
показників фінансової 
стійкості підприємства.

- забезпечення ефектив-
ного управління 
плато-спроможністю 
підприємства; 
- дослідження змін 
кожного показника за 
поточний аналізований 
період; 
- дослідження структури 
відповідних показників 
та їх змін;
- вивчення динаміки зміни 
показників за ряд 
звітних періодів.

- характеристика 
стану та і стійкості 
підприємства за 
допомогою розрахунку 
показників оцінки 
платоспроможності; 
- оцінка 
платоспроможності 
підприємства на основі 
показників ліквідності 
балансу;
- оцінка 
платоспроможності 
підприємства на основі 
вивчення грошових 
потоків.

Джерело: сформовано автором на основі [11; 29; 30] 
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Виходячи з проведеного порівняльного 
аналізу можна зробити висновок, що методика 
І. П. Отенко, Г. Ф. Азаренков, Г. А. Іващенко 
є більш прийнятною, оскільки вона чітко роз-
биває аналіз платоспроможності на складові 
частини, що найбільш повно та точно дозво-
ляє визначити фінансовий стан підприємства.

Серед українських вчених також заслуго-
вує уваги методика оцінки платоспроможності 
В. Андрієнка, який згідно з національними 
рекомендаціями (про які мова буде йти далі) 
ділить систему показників платоспроможності 
на три групи: показники структури джерел 
фінансування, показники ефективності вико-
ристання оборотних коштів і показники грошо-
вих потоків підприємства, а також доповнює 
цей перелік коефіцієнтом самофінансування 
розвитку підприємства, середнім терміном 
використання запозичених ресурсів, питомою 
вагою оборотних активів у загальній вартості 
майна підприємства та ще декількома показ-
никами [31]. 

Цікавою є методика М. Дем’яненко, О. Ґудзь 
та П. Стецюк, які пропонують для визначення 
платоспроможності підприємства, крім показ-
ників ліквідності, використовувати коефіцієнт 
грошової платоспроможності (для характе-
ристики наявних у підприємства грошових 
коштів для негайного погашення кредитор-
ської заборгованості), коефіцієнт розрахун-
кової платоспроможності (для визначення 
здатності підприємства негайно погасити 
кредиторську заборгованість, використо-
вуючи не тільки грошові кошти, а й кошти в 
розрахунках, готову продукцію, дебіторську 
заборгованість та інші фінансові ресурси) 
і коефіцієнт ліквідної платоспроможності 
(для демонстрації можливості підприємства 
негайно погасити кредиторську заборгова-
ність, використовуючи всі оборотні засоби) 
[32]. Свою концепцію автори ро роблювали 
для національних агроформувань, але, на 
нашу думку, її можна використовувати під час 
експрес-аналізу платоспроможності підпри-
ємств й інших галузей.

Крім методик аналізу платоспроможності 
різних авторів, Україна, як і більшість розви-
нених країн, має національні рекомендації з 
розрахунку показників, які містяться в «Мето-
дичних рекомендаціях щодо виявлення ознак 
неплатоспроможності підприємства та ознак 
дій з приховування банкрутства, фіктивного 
банкрутства чи доведення до банкрутства» 
[33]. Згідно зазначених рекомендацій оцінка 
платоспроможності підприємства здійсню-
ється за наступним алгоритмом.

1. Проведення оцінки фінансового стану 
підприємства за останні три календарних 
роки. Аналіз дозволяє зробити обґрунтовані 
висновки щодо спрямованості фінансових 
змін та їх впливу на стан платоспроможності 
суб’єкта підприємництва.

2. Проведення горизонтального та верти-
кального аналізу необоротних активів підпри-
ємства Горизонтальний аналіз вивчає зміни у 
часі окремих фінансових показників за допо-
могою розрахунку абсолютних та відносних 
показників динаміки. Ве тикальний аналіз 
досліджує структуру засобів підприємства та 
джерела їх утворення за допомогою віднос-
ного показника частки.

3. Дослідження оборотних активів підпри-
ємства методами горизонтального та вер-
тикального аналізу, сутність яких була нами 
описана вище. Про ефективність роботи під-
приємства можна зробити висновок на основі 
збільшення чи зменшення швидкості обігу 
оборотних активів. Окремому аналізу підля-
гає динаміка та структура кредиторської та 
дебіторської заборгованості суб’єкта, а також 
стан виробничих запасів.

4. Аналіз власних оборотних засобів під-
приємства, дослідження причин збільшення 
чи зменшення їх обсягів.

5. Дослідження структури грошових пото-
ків підприємства для оцінки можливості залу-
чення та подальшого використання грошових 
коштів.

6. Аналіз способів формування власного 
капіталу з урахуванням співвідношення кое-
фіцієнтів надходження та вибуття.

7. Поглиблений аналіз дебіторської та кре-
диторської заборгованості з дослідженням 
причин виникнення, термінів погашення, визна-
ченням обґрунтованих та необґрунтованих 
заборгованостей та виявленням особливостей 
облікової політики підприємства. Заборгова-
ності підприємства групують за їх строками для 
аналізу причин виникнення довгострокових і 
прострочених заборгованостей.

8. Аналіз прибутковості підприємства на 
основі показників прибутку від основної діяль-
ності та чистого прибутку, їх динаміки та дже-
рел формування. Виявлення нерентабельних 
видів продукції.

9. Аналіз витрат на виробництво, їх осно-
вних статей та динаміки; дослідження адмі-
ністративних витрат, витрат на збут та інших 
операційних витрат.

10. Дослідження особливостей викорис-
тання трудових ресурсів на підприємстві з 
метою виявлення впливу умов праці на фінан-
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сові результати діяльності підприємства.  
Особлива увага приділяється аналізу причин 
втрат робочого часу та можливих заборгова-
ностей з виплати заробітної плати.

11. Аналіз  інвестиційної  та інноваційної 
діяльності, як то освоєння випуску інновацій-
них нових видів продукції, продаж чи оренда 
зайвих основних засобів, створення об’єктів 
соціальної інфраструктури.

12. Пошук ознак фіктивного банкрутства, 
доведення до банкрутства або приховування 
банкрутства. 

13. Визначення ознак втрати та віднов-
лення платоспроможності за допомогою 
оцінки фінансового стану підприємства на 
конкретний момент часу.

14. Останнім кроком методичних рекомен-
дацій з аналізу є розробка загального висно-
вку щодо рівня платоспроможності підприєм-
ства.

Дані рекомендації містять у собі додатки, 
які описують зручні для використання позна-
чення та скорочення, формули для розра-
хунку показників та їх нормативні значення.

Висновки. Оцінка платоспроможності стає 
тим інструментом, який дозволяє виявити ті чи 
інші недоліки у його діяльності, врахувати ендо-
генні та екзогенні фактори впливу, а також сво-
єчасно вжити заходи для уникнення небажа-
них ситуацій. Очевидно, що для аналізу такого 
складного явища, як платоспроможність під-
приємства та управління ним, необхідно вико-
ристовувати систему показників та методів.

Недоліком українських методик є те, що 
вони спираються на достатньо велику кіль-
кість показників (частина з яких може свід-
чити про цілком задовільний рівень плато-
спроможності підприємства, а інші – навпаки 
знаходитися в критичній зоні), і при цьому 
не враховуються динамічні зміни та ризики 
підприємства, тому в результаті не можливо 
отримати інтегральну оцінку рівня платоспро-
можності підприємства.

Вважаємо за доцільне детально розгля-
нути методику розрахунку показників коефіці-
єнтного аналізу та їх нормативні значення, які 
є основою аналітичного інструментарію оці-
нювання платоспроможністю підприємства.
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